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Santiago de Cali, junio 27 de 2024

Sefiores: CENTRO COMERCIAL SANTAFE
Ingeniera Angela Parra

REQUERIMIENTO DEL CLIENTE: Redlizar propuesta para la adquisicion de licencias de
Endpoint Anfivirus Sophos Central Intercept-X Advanced.

ACUERDO DE CONFIDENCIALIDAD

SEVEN TEAM SECURITY Como especialistas en Seguridad Informdtica estd
proponiendo la solucidon de seguridad basada en inteligencia artificial con gestiéon
efectiva de ataques e incidentes ante malware con la MARCA SOPHQOS, donde su
compania adquiere la solucidon de antivirus INTERCEPT X SOPHQOS, siendo esto es parte
fundamental del plan de gestidon de riesgos tecnoldgicos.

ALCANCE DEL PROYECTO

Venta de 87 licencias de Sophos Intercept-X Advanced

VALOR DE LA INVERSION

LICENCIAS 1
CANT PRODUCTO - LICENCIAS ANO
(USD)
80 Central Intercept X Advanced - 50-99 users - 12 MOS
/ SMB UsSD $ 2.600
7 Central Intercept X Advanced for Server - 1-9 servers
- 12 MOS / SMB USD $ 500

TOTAL USD $ 3.100
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SECURITY 5.A.5

ACUERDOS COMERCIALES

1. Laforma de pago del proyecto es 50% a la firma 'y envié de orden de
compray el 50% restante a 30 dias desde la fecha de orden de compra de
parte del cliente.

2. Alvalordelaslicencias no sele cargaiva, es un producto exento por ser
tecnologia que se gestionaen la nube.

3. Vigencia de la propuesta 15 dias calendario.
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VICTOR HUGO RICO MACIAS

CEO Seven Team

Consultor en Seguridad Informdatica

11 3008737109 - 1 victorrico@seventeam.co - [ www.seventeam.co




